Ex-socios do Pinheiro Neto constituem escritorio proprio e destacam vantagens de time enxuto e
integrado. Para eles, maior sinergia entre advogados resulta em decisoes e respostas mais rapidas

Nicoletti vé trunfo em banca de médio porte
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® Hi sete anos num escritorio
proprio, o advogado Hélio Ni-

coletti entende que estruturas

‘de médio porte tém um dife-
rencial importante: a integra-
cio. Ele elﬂandm Chiarotti-
no, que dao nome ao
Chiarottino e Nicoletti Advo-

gados, vieram de um escrito-
rio maior - o Pinheiro Neto.

Com um time de 30 advo-
gados, ele sinaliza que man-
ter a sinergia ¢ a prioridade.
“Temos um bom tamanho. E
acho que a equipe funciona
bem exatamente por isso.”

Pelo menos por enquanto,
Nicoletti diz que qualquer
crescimento serd muito bem
planejado. “Preferimos man-
ter uma butique muito alicer-
cada, muito bem engrenada,
para poder prestar servigo de
excelente qualidade tal como
0s grandes escritorios.”

O raciocinio ¢ que com ad-
vogados de diferentes dreas
atuando mais proximos, o
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Daesquerda para a direita: Chiarottino, Nicoletti, Mariano e Almada

tempo de resposta ao cliente
cai. O socio Rodrigo d'Avila
Mariano, da drea de tecnologia
e telecomunicagoes, conta que
escalar times multidisciplina-
res em casos estralégicos traz
bons frutos. "Um colega envol-
vido num trabalho desde o ini-
cio salva a necessidade de ter
que educa-lo sobre o que esta
acontecendo depois’, alirma.

0 sdcio Renato de Mello Al-
mada conta que essa integra-

¢ido ocorre, por exemplo, entre
as dreas de consultivo e con-
tencioso. Enquanto na primei-
ra os profissionais atuam de
forma preventiva, na segunda
drea eles lidam com os proces-
sos judiciais e arbitragens.
“Quando se vislumbra possibi-
lidade de futuro processo, jdi
colocamos um membro da
equipe de contencioso’, diz.
Apesar de o escritorio hoje
assumir uma variedade grande

de demandas empresariais, Ni-
coletti destaca que a banca
nasceu na drea de fusdes e
aquisicoes,  especificamente
atendendo o agronegdacio.

Em 2007, quando foi funda-
do o escritdrio, ele conta que
havia um grande nimero de
operagoes do til}u_ Mas aos
poucos o escritorio também
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setor de servigos, do ramo de
alimentacio, editoras, bem co-
mo o segmento de telecomu-
nicaciao e outros. “Também te-
mos muitas execucoes de
créditos, sem falar das dreas de
recuperagio judicial e arbitra-
gem’, completa Nicoletti.
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Apesar de a crise econdomica
brasileira colocar algumas
dreas do direito em destaque -
como a tributdria, no caso da
banca - Mariano entende que
manter uma atuagao variada e
positiva para o escritdrio.

Ele entende que investir em
dreas em especifico implica
em acertar ou errar. “Mas isso
nos traz wm risco num mo-
mento que a incerteza ¢ muito
grande. Se ocorre uma virada,
podemos nos encontrar numa

situacao dificil”, observa o so-
cio. Os advogados também di-
zem que, por ji trabalharem
com honoririos mais competi-
tivos, a crise economica nao
tem trazido problemas na hora
de negociar com os clientes.
A0 mesmo tempu, il.l':li"_'!'i-[il' [il‘.‘
reconhecerem que o momento
de dificuldade traz impactos,
dizem que o niimero de casos
e de clientes tem crescido.

“Sem duvida a perspectiva é
de crescimento”, afirma Nico-
letti. Além da sede na capital
paulista, o escritério mantém
uma filial em Ribeirio Preto.
Para o sécio-fundador, esta til-
tima tem se destacado.

Uma decisiao em gestio que
facilitou o crescimento, obser-
va Mariano, foi investir pesado
em tecnologia. Ha dois anos e
meio, quando a banca tinha
metade do tamanho atual, os
socios fizeram um aporte rele-
vante em sistemas de gestio
de documentos e processos.

"Embora na época pudesse
parecer um passo muito arro-
jado, hoje vemos que foi uma
decisao acertada’, aponta Ma-
riano. Para ele, as ferramentas
cumpriram um papel impor-
tante na trajetoria da banca.



